Session 2: Arbeitsblatt Deine Nische

Create Success for

CREATIVE
BUSINESS



ARBEITSBLATT1. NISCHE
MEINE SCHNITTMENGE

Deine Fahigkeiten

Deine Interessen? Wofir brennst Du?

Was interessiert Dich wirklich?

Branchen, die Dich interessieren

bzw. Bedarf an Dir & Deinen Talenten haben?

Welche Bediirfnisse hat die Zielgruppe?

Was braucht und will sie wirklich?

(Markt) Chancen & Gelegenheiten

in den Branchen:

Nische

Definiere die Nischen-Schnittmenge
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ARBEITSBLATT2. NISCHE
MEIN NISCHENTEST

Gibt es einen echten Bedarf an Deinem Thema und ist Deine Zielgruppe gro
Bediirfnisse Zielgruppe genug?

Wettbewerb Gibt es Mitbewerber? Wie stark ist die Konkurrenz?

Dein eigenes Interesse am Thema / Nische (mittelmaRig, stark, hoch,
Interesse langfristig, quick & dirty etc.)
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